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uestro experto en

bienes raices es

una persona espe-

cializada en ven-
tas y servicios, un gran co-
nocedor de las diferentes
leyes y reglamentos que
aplican a las transacciones
inmobiliarias. A su vez esti
regulado por un codigo de
ética para conducir con ho-
nestidad e integridad los in-
tereses y las inversiones de
sus clientes,

A diferencia de paises co-
mo Espafia, México v Ar-
gentina, nuestro profesional
de bienes raices debe ob-
tener una licencia exigida
por una ley especial titulada:
"Ley para Reglamentar el
Negocio de Bienes Rafces y
la Profesién de Corredor,
Vendedor y Empresa de Bie-
nes Raices en el Estado Li-
bre Asociade”,

A rafz de dicha ley, nues-
o perito en ventas y ser-
vicios ha tenido que cer-
tificarse primero, en un cur-
50 de alta capacitacitn acre-
ditado por el Consejo Ge-
neral de Educacién v la Jun-
ta Examinadora de Bienes
Raices, esta tltima adscrita
al Departamento de Estado.
Una vez completado dicho
curso y haber superado el
examen de revalida, la Junta
Examinadora le expide una
Hcencia de bienes raices que
tiene una vigencia de cuatro
afios,

Para nuestro experto, la
comision es una retribucién
por su servicio y 1o su pro-
posito. Su ejercicio diario de
la profesién se centra en
asesorar a sus clientes en las
transacciones de bienes rai-
ces y a propender a que ellos
tomen una decisién infor-
mada y ajustada a sus ne-
cesidades y posibilidades.

una licencia exi

El corredor o vendedor
de bienes rafces en todo
momento estd listo y dis-
puesto a brindarle al con-
sumidor el mejor de los si-
guientes servicios, sin limi-
tarnos a estos:

1. Proveerle una informa-
cién de comparables acerca
de los precios en los cuales
otras propiedades han sido
vendidas recientemente en
el 4rea y a realizar un ans-
lisis de los datos ofrecidos
para recomendarle el mejor
precio real de venta.

2. Efectuar el proceso de
la venta de la propiedad des-
de el principie hasta el final
en un tiempo preciso. Para
ello, el perito le coordinara
las diferentes actividades
entrelazadas con la transac-
cién con el banco, el agri-
mensor, el notario, el re-
gistro, el tasador, y entida-
des gubernamentales entre
otros.

3. Las leyes locales y fe-
derales de bienes rafces re-
quieren de muchos doen-
mentos, éste le producird v
le obtendri todos aquellos
documentos necesarios, pa-
ra que se lleve a cabo el
clerre de forma exitosa.

4. El proceso de venta es
muy sensible tanto para el
comgprador como para el

propietario, el experto le fa--

cilitard una negociacién, en
la cual tanto el propietario
como el comprador obten-
gan un buen rendimiento y
queden satisfechos.

5. Realizar e] contrato de
opcién de compraventa, re-
caudarle y depositarle en su
cuenta especial Plica ("es-
CIOW gccount”), supervisada
por DACO, los dineros re-
cibidos en la transaccién,
para ser acreditados: 3l
pronto pago, los gastos le-
gales y los gastos de cierre.

6. Con relacién al com-
prador, éste le orientars a
determinar la  eapacidad
real de compra y, a con-
seguirle los mejores térmi-
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nos y condiciones en la fi-
nanciacién del préstamo hi-
potecario.

7. Una vez usted le men-
cione sus necesidades, éste
le hard un andlisis de las
viviendas que mejor satis-
fagan sus exigencias en: pre-
supuesto, tamadio, estilo, ca-
racterfsticas, localizacién,
accesibilidad a colegios,
transporte, ceniros comer-
ciales y otras preferencias
personales, que le permitirs
encontrarle ripidamente el
lugar y e tipo de propiedad
requeridos por usted, sin ha-
cerle perder su tiempo y sin
desplazamientos en carre-
tera que sean innecesarios.

Recuerde, que el profe-
sional vigila por los inte-
reses de sus clientes y no por
los propiosy, por eso, esta en
constante actualizacién de
los sucesos del mercado in-
mobiliarie, a travds de ta-
lleres y seminarios, con el
claro propésito de brindarle
un excelente servicio, cuan-
do usted lo necesite.

Si usted est4 consideran-
do vender o comprar su vi-
vienda sin ayuda de un pro-
fesional de bienes raices, se~
ria una buena idea volver a
pensarlo.
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